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从图中我们可以明显看到在过去六年里，肯德基在中国整

体运营趋势良好，有明显上升趋势，无论是门店数目还是主营收

入都在逐步增加。相信肯德基未来在中国仍会保持着不容小觑

的竞争力，发挥自己的竞争优势。
三、对我国跨国企业的启示

1.增强产品创新能力

肯德基从一个洋快餐开始在中国发展，没有固步自封，反而取

长补短，达到让竞争者难以企及的成就。而且它没有目光短浅，守

着炸鸡这一独有优势，而是不断创新、进步，精准定位中国市场的

产品，以期更上一层楼。这也为我们本土跨国企业的对外发展指引

了一条正确的道路，我们要想提高海外市场的占有率，刻不容缓的

就是要解决的就是自主创新薄弱的问题。只有不断进行产品创新

才会让企业长远发展，同时也能在国外市场大浪淘沙，区别于其他

企业，突出自身特色，尽可能满足不同消费者多元化的需求。
2.树立企业品牌形象

肯德基山德士上校白胡子的形象、麦当劳的金拱门的标志已

经深入人心，但回顾我们的中国餐饮品牌，很难找出一二与之媲

美。品牌形象一直以来都被看作是企业的无形资产，建立良好的企

业品牌形象不仅可以吸引一大批忠实的用户，而且还可以使企业

在国际竞争中拥有领先地位。尤其在我国跨国企业在进入国外市

场的初期，由于经验不足，难免会四处碰壁，遇到一些未知的阻碍，

这时良好的信誉和企业品牌形象的作用就不言而喻，它可以使我

国企业逐渐走出低迷的困境，重获广大消费者的信赖和支持。
四、结语

目前我国企业的跨国经营起步较晚，现在仍处于发展阶段，

因此如果我国企业想要走出国门，参与到国际竞争当中，并取得

一席之地的话，当务之急便是要向优秀的跨国公司学习。借鉴它

们在其他国家本土化战略中的创新之处，择善而从、择优而行。
只有这样才能不断完善和提高自身，使自己有能力参与到国际

竞争中，从而找到自己的生存之道。
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新媒体环境下市场营销专业
教学模式改革探索

■敬 薇 重庆电子工程职业学院

摘 要：随着当前时代的不断发展，在新媒体环境下，对高职

教育进行有效的改革。特别针对于市场营销专业，要加强对人才

的培养，结合新媒体时代的特征和要求，对市场营销专业教学模

式进行有效的创新。因此，本文阐述新媒体环境下市场营销教学

所存在的挑战，分析当前所存在的问题，要结合新媒体和信息化

的环境，对市场营销专业教学模式改革的背景进行探讨，加强对

市场营销专业教学模式的重构，从专业课、市场营销管理、技巧

模块、核算模块、信息技术应用等板块进行市场营销专业模式的

构建，提出有效的策略。要在当前的环境下，对市场营销专业教

学方法进行有效的改进，打造优秀的教学团队，更注重对学生实

践能力的提升；同时，对新媒体技术手段进行应用，要引导教师

提高教学能力，推动学生提高自学能力。除此之外，对网络资源

进行有效的整合和投入，要开展网络课程。结合学生的特点，对

学生进行有效的引导，加强理论与实践的结合，使学生能够提高

自身素养。
关键词：新媒体环境；高职教育；市场营销；教学模式

众所周知，新媒体是相较于传统媒体所言的概念，在当前信

息技术的不断优化过程中，传统媒体不能适应人们对信息获取

和成长发展的需求，而新媒体对数字化的媒体形式进行应用，将

传统的媒体趋向于数字化方向发展，对网络和信息技术进行充

分应用，加强各运作平台媒体形态的融合。因此，在高职市场营

销专业教学的过程中，要加强新媒体的应用。在传统教学的基础

上，引入新的教学模式，使学生能够获得市场营销专业的新型理

念，对学习习惯进行转变，可以打破时间和空间的限制，使学生

能够通过网络获取信息，提高学习成果。除此之外，教师在教学

的过程中，要对新媒体技术手段进行应用，开展教学工作，要利

用网络搜索相关案例，让学生对案例进行分析，同时，对最前沿

的案例信息进行讲述，在与学生互动的过程中，可以鼓励学生形

成新的营销方式；加强对资源的合理开发。要注重理论与实践的

有效结合，引导学生在实践环节能够对市场营销理念进行践行，

提高市场营销能力。
一、高职院校市场营销专业的相关概述

1.市场营销专业的介绍

在当前的互联网时代，市场营销与信息化、新媒体得到了紧

密的联合，在高职院校的职业教育开展过程中，对市场营销专业

进行有效的课程设置，具有一定的针对性。营销对于企业的影响

越来越大，因此，在高职院校中更注重教学实践，引导学生进行

实际的营销操作。所以，在进行市场营销专业人才培养的过程

中，要结合新媒体与信息化的角度，有效地培养企业所需要的营

销人才。
2.当前市场营销专业教学模式
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在职业院校的发展过程中，结合市场营销专业的特点，对学

生的市场营销能力进行培养，要突出职业教育的特色。然而在对

当前的市场营销专业教学模式进行解析的过程中，存在着一定

的弊端。首先，知识存在交叉重复的现象，在进行专业课知识讲

授的过程中，有些内容过于重复，导致学生不能及时地对新知识

进行吸纳。比如，条码知识在国际贸易中会进行讲授，在商品学、
物流概论中也会进行内容的交叉。其次，采用的是拉动式的教学

模式，在教学的过程中教师占主导，学生被动的接受知识，难以

对学生的学习潜力进行激发，与当前以学生为核心的教学模式

相违背。最后，在当前的市场营销专业教学过程中，把课程分为

基础课专业课等层次，没有重视知识的完整性，缺乏对学生实际

操作能力的培养，忽视营销实训操作教学，使得所培养的人才不

能够满足用人单位的需求。
3.市场营销专业教学模式改革的背景

在当前的高职院校教育改革的发展过程中，要考虑经济与

市场的变化。特别是信息化新媒体渗透到各行各业，市场的变化

较为明显。在对市场营销人才进行培养的过程中，要结合现代企

业的发展需求，对市场一些专业教学的问题进行解决，同时，高

职院校在激烈的市场竞争中要树立教学的优势，展示教学的特

色，从而更好地提高教育教学质量。高职教育要更注重以教育就

业为导向，借助信息化作为载体，培养适合工作岗位需要的人

才，对教学模式进行有效的改革。
二、市场营销专业教学过程中的现状分析

在传统的市场营销教学过程中，更注重教师对知识的讲解，

借助多媒体辅助教学开展，然而这种教学方法不适应当前新媒

体时代的发展要求。
1.市场营销专业教学所面临的挑战

（1）市场营销就业市场对人才需求的变化

市场营销专业是高职院校所设置的应用型专业。在对人才

进行培养的过程中，要引导学生具备市场营销专业能力，通过对

理论和技巧的培训，使学生能够对营销过程中存在的问题进行

有效的解决。特别在当前的新媒体发展时代下，运用新媒体技术

开展营销活动，可以使得企业更好地对产品进行推广，提高企业

的核心竞争力。因此，企业在对人才进行招聘的过程中，需要更

多的懂得新媒体和市场营销专业的复合型人才，对市场营销专

业学生的能力提出更为严格等要求，然而，在调查的过程中发现

传统的市场营销专业教学方法不能够满足当前市场营销专业的

发展需求，跟不上新媒体时代的发展。因此，高职院校对新媒体

进行深入研究，加强与市场营销专业教学的结合，才能更好地培

养优秀人才，提高教育效果。
（2）网络化发展，加强人们对新媒体技术的诉求

在当前的网络时代下，学生更注重利用新媒体对信息进行

获取，途径更加广泛，对于知识获取的深度有更高层次的要求。
传统的教师讲解教学的模式不能满足学生成长的发展需求，利

用多媒体作为辅助也不能进一步提高学生参与活动的注意力。
因此，教师对市场营销专业教学方法进行改革，要加强传统教学

模式与新媒体的有效结合，适应当前市场营销就业市场的变化，

满足学生对课程的需求，进一步推动市场营销专业的发展。
2.市场营销专业教学所存在的问题

（1）传统市场营销专业课程设置存在弊端

在当前的营销技能型人才培养的过程中，对市场营销专业

的教学进行研究了解到高职院校市场营销专业教学仍采用传统

的理论加案例的教学方法，缺乏与行动导向为基准的教材开发，

没有对新媒体技术进行有效的结合。在实践教学体系设置过程

中，也存在一定的不足，不能对信息技术进行有效的运用，缺乏

企业所需的职业能力，对实训环节没有进行有效的对接，使得产

学研结合的效果低下。
（2）实践教学师资相对薄弱

在高职院校市场营销专业教学的过程中，教师队伍往往缺

乏实践的积累，没有对当前的新型市场营销专业理念进行学习，

所掌握的信息化知识较少，没有对新媒体技术进行应用，导致在

教学的过程中使得市场营销新型模式的发展受到阻碍。
（3）缺乏实践教学的质量评价指标体系

在当前的新媒体时代发展下，对市场营销理论教学与实践

教学进行有效的结合，要加强对实践教学质量的评估。然而缺乏

科学规范的评估标准，使得实践教学的工作效果难以评价，学生

没有形成市场意识，缺乏对新媒体技术重要性的认知。
三、高职院校市场营销专业教学模式的重构

在对现有教学模式进行分析的过程中，要针对所存在的问

题进行消除，加强对市场营销专业教学模式的重构。
1.专业课教学板块

在对市场营销专业教学模式进行构建的过程中，针对于专

业课教学板块，要加强学生对企业运营管理基础知识的掌握，引

导学生对经济运行有一个正确的了解，掌握当前贸易的特点。在

进行营销的过程中要遵守法律法规，增强市场意识，同时，要培

养学生对管理学的知识进行学习，采用实证分析的方法，对社会

经济现象和问题进行分析，正确利用贸易的基本理论进行实务

操作。
2.市场营销管理板块

在对市场营销管理板块进行设置的过程中，要引导学生树

立现代营销理念，通过广告来对顾客进行吸引，要培养顾客忠诚

的规律；提高学生的品牌意识，利用品牌管理理论，对营销过程

中所存在的问题进行解决，具备从事市场营销策划的能力。主要

设置市场营销、学营销策略、广告策划、品牌管理等课程。
3.技巧版块的设计

在对技巧版块进行构建的过程中，要设计商务礼仪、公共关

系、商务谈判，营销心理学，推销技巧等课程，使学生熟悉商品推

销的程序和方法，掌握现代商务礼仪的规范，对公共关系的基本

理论进行学习，使学生能够形成公关素质，在进行市场营销的过

程中，提高与人交往、沟通谈判的能力。
4.信息技术运用板块

在进行市场营销教学的过程中，要引导学生利用信息技术

和新媒体，主要设置网页设计与制作、电子商务、网络营销、管理

信息系统等课程，让学生能够基本的运用信息技术进行操作，了

解有关网络营销的基本知识，能够灵活地利用电子商务理论进

行实践操作，提高对市场营销专业能力的培养。
四、新媒体环境下市场营销专业教学方法改进的具体策略

新媒体时代的发展，改变了人们对信息获取的方式，消费习
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惯也产生了明显的改变。在营销的过程中面临着巨大的挑战。因

此，在进行高职市场营销专业教学的过程中，要结合当前行业的

发展现状，对学生的学习习惯进行改变，使学生能够结合网络来

获取新型的市场营销理念，促进学习效果的提升。
1.打造优秀的教学团队，提高实践能力

在高职院校市场营销专业教学的过程中，要结合新媒体普

及的发展特点，对教学团队进行构建。首先，要对双师结构进行

完善，在对教师队伍进行培养的过程中，要选派骨干教师到企业

从事实习，更好的积累新媒体技术应用的经验，有利于提高教师

的实践能力；其次，对校外专家人才进行聘请，引入企业的高素

质实践人员开展讲座，对于教师进行有效的合作，共同承担相应

比例的教学任务，使得校外辅导教师队伍能够区域结构的稳定；

再者，从高校中引进高素质的应届毕业生进行培养，使队伍能够

充满活力。通过对制度进行完善，可以更好地打造灵活运用新媒

体工具的教学团队。最后，要通过内部培养外部招聘的方式，建

立骨干教师队伍，对教学观念进行创新，加强专业技术的应用，

同时。校企之间进行有效合作，对新媒体技术课程进行培训。通

过学术之间的交流，也可以在新媒体环境下，使得市场营销实践

教学环节得到有效的优化，推动学生与教师实践能力的提升。
2.掌握新媒体技术手段，提高教学能力

教师在进行市场营销专业教学的过程中，要结合时代的特

色，对原有的教学模式进行有效的创新，加强新媒体技术的应

用，使得教学的效果能够得到有效的提高。比如，在对市场营销

案例进行分析的过程中，鼓励学生分组讨论，利用手机和网络对

相关案例信息进行补充搜集，借助微信群进行互动讨论？同时，

通过微课的方式录制较短的视频，使学生能够接触不同的授课

方式。除此之外，新媒体时代下信息更新的速度较快教师在教学

的过程中，要对更新的案例进行结合，对前沿的案例信息进行讲

授，在于学生讨论案例的具体过程中，鼓励学生对信息进行补

充，更好地对企业营销过程中所面临的挑战进行有效的应对。
3.促进网络资源整合，开展网络课程普及

在当前的市场营销教育过程中，要加强网络和信息技术的

应用，对网络资源进行整合，要注重对资源的开发。学校要把网

络教学资源纳入到项目的建设过程中，加强对网络教学资源建

设的重视；其次，教师从不同的角度对市场营销网络资源进行构

建，通过对教学课件和视频进行上传，录制营销微课，建立班级

讨论平台，要引导学生在对网络课程进行学习的过程中能够加

深对课程的理解。除此之外，将市场营销的相关课程列入到网络

资源中，可以使学生搜集相关信息，对营销难题进行解决。比如

企业在对营销活动进行开展时，要结合相关法律法规对营销的

策略进行探讨。让学生在网络平台上能够对法律条文和相关案

例进行学习，进一步对知识进行推广，在遇到问题时可以更好地

对信息进行查阅，如广告宣传时要依照《广告法》作为依据，在与

消费者进行交流时，要结合《消费者权益保护法》进行应用。
4.提高教学针对性，加强学生学习效果提升

在当前的市场经济发展过程中，消费者的消费行为存在一

定的变化。企业在营销的过程中，注重消费者个性化的发展，对

产品进行定制。因此，在对市场营销人才进行培养的过程中，要

尊重学生发展过程中所存在的不同，推动学生的个性发展应用

新媒体，对学生的兴趣爱好进行了解，结合学生不同的关注点，

对智能化的系统进行开发。在进行知识讲授的过程中，要有一定

的侧重点，同时，针对学生对于不同的营销问题存在不同的看

法，教师要利用新媒体工具与学生进行互动，为学生解决学习过

程中所存在的问题，同时，提高学生的学习效果。
5.加强实践环节的开展，促进与理论的结合

市场营销专业具有较强的应用性，在对理论知识进行实践

应用的过程中，要加强对学生实践环节的合理设置，使学生得到

充足的锻炼，加强理论与实践的结合，才能更好地提高学生的市

场营销能力。
比如，在《市场调研与预测》的课程开设过程中，要引导学生

去校企合作的企业中进行实习，通过对实践课题进行布置，让学

生完成企业的相关项目和任务，参与到具体的实习过程中；又比

如在《消费者行为学》的教学过程中，引导学生对问卷进行设计，

对消费者进行访谈来增强学生的问卷设计能力以及增强对消费

者的了解；再比如，在《全球营销》的课程教学过程中，把学生分

成正反两方开展辩论赛，针对全球化和本土化的论题开展辩论，

让其他教师进行点评，也有利于提高学生的实践能力；在《客户

关系》管理过程中，教师可以利用角色扮演的方法，让学生对客

户和管理者进行模仿，针对于不同阶段对客户关系的不同管理

方法，使学生在处理问题的过程中能够更好的解决问题；在《商

务谈判》的教学过程中，可以对商务谈判的情景进行模拟，让学

生在进行谈判的过程中能够利用专业术语，注重谈判的逻辑，对

商务谈判有一个正确的认知。教师通过以上这种专业实践环节

的合理设置，利用多媒体进行沟通，可以增强学生的实践能力，

推动市场营销专业人才的合理培养。
五、结束语

总而言之，在当前的高职市场营销专业教学过程中，教师要

结合新媒体时代的特点，对教学环境进行优化，加强教学方法的

转变；利用新媒体开展网络课堂的构建，要引导学生能够借助网

络对资源进行搜集，加强对学生知识结构的更新。同时，教师在

进行教学方法创新的过程中，要对课堂进行优化强化实践环节，

使理论与实践能够有效结合，使学生在实践环节能够提高市场

营销能力，加强对问题的解决。但是当前市场营销专业教学过程

中所面临的挑战也不容忽视，要针对就业市场需求的变化，对市

场营销专业的人才培养进行有效的模式调整。除此之外，要加强

信息化背景的适应，在课程结构和内容方面进行进一步的优化，

要注重提升学生的综合运用能力。
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